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AKTUELLES INTERVIEW

Risikomanagement
noch ausbaufahig

Unterschiedliche Vermarktungsmaglichkeiten, ein gezieltes Risikomanagement und die
kiinftige Anbauplanung miissen im Ackerbau Hand in Hand gehen, damit am Ende die
Kasse stimmt. Wie steht es also um die Perspektiven der Agrarmarkte? Antworten geben
Ludwig Striewe, Handelsexperte bei BAT Agrar GmbH, und Johann Meierhofer, DBV-

Referatsleiter Ackerbau.

Ludwig Striewe, BAT Agrar

Foto: BAT Agrar

Laut einer aktuellen Analyse der Rabo-Bank sollen
die aktuell hohen Stickstoff-Diingerpreise in
diesem Wirtschaftsjahr fiir Margendruck im
Ackerbau sorgen. Teilen Sie diese Einschiatzung?

Meierhdfer: Das lasst sich so pauschal nicht sagen. Etliche
Landwirte haben sich rechtzeitig mit einem Sockelbedarf
an N-Dinger fir die erste und zweite Gabe eingedeckt.
Passt das Wetter, kann auf guten Standorten mit 8 t bis 9 t
Weizen oder mehr gerechnet werden. Wer sich dazu noch
fur einen Teil der 2022er-Ernte die aktuell guten Weizen-
preise an der Matif per Vorkontrakt sichert, hat zur Ernte
2022 bestimmt kein Margenproblem. Anders mag dies auf
schwacheren Standorten ausschauen oder wenn ein
Ackerbauer bisher noch gar keinen N-Diinger fiir die kom-
mende Saison eingekauft hat. Hier kann es durchaus zu
Problemen kommen.

Striewe: Die Rechnung ist relativ einfach. Bei Preisen von
580 Euro/t fiir Kalkammonsalpeter (KAS) und sehr hohen
Preisen fur Phosphat und Kali erh6hen sich die Diingekos-
ten gegenuber Normaljahren um 250 Euro/ha bis 300
Euro/ha. Bei einem Ertrag von 8 t/ha ist das ein Mehrerlds
von um die 35 Euro/t, der bendtigt wird, um die héheren
Dingerpreise auszugleichen. Das Preisniveau fiir Getreide
fur die neue Ernte liegt um 50 Euro/t bis 70 Euro/t iber
dem Schnitt der letzten flinf Jahre. Deshalb sollte iberlegt
werden, den Dingereinkauf mit dem Verkauf von Getreide
zu verkniipfen, um mit einem blauen Auge davonzukom-
men. Wenn der Dunger frith gekauft wurde und Getreide
jetzt zu Spitzenpreisen vermarktet wird, kann das Jahr so-
gar ein gutes werden, wenn Wetterkapriolen ausbleiben.

Sollte die Politik intervenieren, damit russisches
Gas wieder ungehindert Richtung Europa fliefeen
kann und Stickstoffdiinger perspektivisch billiger
wird?
Striewe: Ich habe da eine klare Haltung. Die Interessen un-
serer Branche sollten eine (ibergeordnete Sanktionspolitik

gegen einen aggressiv auftretenden Staat nicht konterka-
rieren.
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Meierhéfer: Wir sehen einen anderen Hebel. Der DBV
setzt sich zusammen mit seinem europaischen Dach-
verband COPA fiir ein voriibergehendes Aussetzen der
Antidumpingzolle auf bestimmte Stickstoffdiingemittel
ein. Das wirde Preisdruck von den Diingermarkten
nehmen.

Was konnten Landwirte tun, um sich kiinftig
gegen lberschiefRende Diingerpreise zu wappnen?

Striewe: Landwirte sollten bei Rekordpreisen einen Teil
der neuen Ernte vorverkaufen, aber auch frihzeitig die
Diingerpreise absichern. Bei allen Betrieben, die das noch
nicht gemacht haben, gilt es zumindest die erste Gabe zu
sichern, denn neben dem Preis kann es auch ein Verfug-
barkeitsproblem geben. Niemand kennt die Versorgungs-
lage genau. Irgendwann sind auch wieder deutlich niedri-
gere Preise zu erwarten, spatestens im Mai, weil dann der
Gasverbrauch wieder sinkt und die Diingerproduktion her-
untergefahren wird. Aber dann kénnte es eben zu spat sein
fir den Diingerbedarf zur Ernte 2022. Bei Pflanzenschutz-
mitteln werden die Preise etwas steigen, aber deutlich we-
niger als beim Diinger und beim Getreide. Und wir sehen
mit Ausnahme von einem knappen Dutzend Wirkstoffen,
wo Lieferketten unterbrochen sind, auch kein generelles
Versorgungsproblem.

Kurz vor dem Jahreswechsel herrschte Unklarheit
dariiber, wie viel Getreide aus der letzten Ernte
noch gebunkert ist. Wird sich 2021/22 einmal
mehr bewahrheiten, dass teure Ware niemals
knapp wird?

Striewe: Im Markt heiBt es, dass noch 10 % bis 30 % der al-
ten Getreideernte da sind. Wir wissen aber nicht genau,
wem diese Ware gehdrt und ob sie bereits von einer Muhle
oder dem Landhandel kontrahiert ist. Dass es bei uns kei-
ne statistischen Erhebungen iber die Versorgung mit
Grundnahrungsmitteln gibt, halte ich fir unverantwortlich
und hochgefahrlich, speziell mit Blick auf die im Rahmen
der europaischen Farm-to-Fork-Strategie geplanten An-
bauextensivierung in der EU.



Johann Meierhéfer, Deutscher Bauernverband
Foto: Lara Nachtigall

Herr Meierhofer, als DBV-Ackerbaureferent
haben Sie haufig Kontakt zu landwirtschaftlichen
Betrieben. Wie viel ist auf den Hofen noch ein-
gelagert?

Meierhéfer: Ich sehe nicht, dass auf den Betrieben noch
Millionen von Tonnen unverkaufter Ware liegen. Ange-
sichts hoher Borsenpreise haben die Landwirte bereits ei-
nen GroBteil verkauft. Nach zuvor schlechteren Jahren im
Ackerbau waren Ackerbauern auch vielfach gezwungen,
Teile der Ernte 2021 aus Liquiditatsgriinden frithzeitig zu
verkaufen. Ich bin deshalb wenig optimistisch, dass wir
noch in Getreide schwimmen.

Macht es fiir Ackerbauern Sinn, schon jetzt Teile
der nachsten Ernte auf Termin zu verkaufen?

Meierhdfer: Auf guten Béden machen Vorkontrakte fiir
2022 und selbst fur 2023 Sinn, da auch bei anhaltend
hohen Dingerpreisen eine auskémmliche Marge ab-
gesichert werden kann. Anders ist die Situation auf san-
digen Standorten wie Brandenburg: Hier wirde ich fur
2022 jetzt allenfalls 15 % der erwarteten Erntemenge
per Vorkontrakt vermarkten. ErfahrungsgemaB steigen
viele Landwirte erst dann in die Vermarktung ein, wenn
die Ernte eingebracht ist. Dann kann man durch den
Erntedruck aber leicht in ein Preistal rutschen. Ein
Umdenken in Sachen Risikomanagement ist deshalb
angesagt.

Striewe: BAT Agrar bietet fur die Vermarktung ein Min-
destpreismodell an. Gegen Zahlung einer Pramie bei
Getreide in Hohe von ca. 5 % des Kontraktpreises — die
Pramie ist von den Absicherungskosten an der Bérse

abgeleitet - fixiert der Landwirt dabei einen Mindestpreis,

profitiert dann aber gleichzeitig im vollen Umfang von
steigenden Borsenpreisen. Von diesem Vermarktungs-
instrument hatten Landwirte in der laufenden Saison
profitiert. Trotzdem beobachten wir seit Jahren, dass
die Nutzung solcher Risikomanagementinstrumente
trotz handfester Vorteile in volatilen Markten riicklau-
fig ist.
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Der grofdte Erfolgshebel liegt bekanntlich im
Verkauf. Warum haben trotzdem immer noch
wenige Ackerbauern dort ihren Fokus?

Meierhdfer: Landwirte definieren sich selbst haufig tber
ihr Kdnnen auf dem Acker, im Sinne héchster Natural-
ertrage und sauberster Flachen. Eigentlich misste man
sich aber schon aktiver mit der Vermarktung beschaftigen,
wenn die Fruchtfolge geplant wird. Ziel muss dabei sein,
das Vermarktungsrisiko durch Verkauf in mehreren
Tranchen zu streuen. Sicherlich machen das schon viele
Landwirte, aber mir scheint hier noch Luft nach oben zu
sein.

Noch immer ist der Eiweifdgehalt das mit Abstand
wichtigste wertbestimmende Kriterium im Wei-
zenanbau. Ist das mit absehbar riicklaufigen
Proteingehalten noch sinnvoll und zeitgemaf3?

Meierhéfer: Tatsachlich ist E-Weizen aus deutschem An-
bau schon heute ein rares Gut. Mit der novellierten Dlinge-
verordnung wird es kiinftig verstarkt darauf ankommen,
unseren Abnehmern klarzumachen, dass sie beim Backen
auch mit einem 12,5er-Weizen gut klarkommen. Ich wirde
mir winschen, dass wir von diesem ,Halbgott Protein” ir-
gendwann einmal wegkommen. Wenn wir am Ende deut-
lich weniger Stickstoff in die Produktion reingeben mus-
sen, dann ist dies nicht nur fir die Umwelt gut, sondern
auch fir den Geldbeutel der Ackerbauern. Allerdings
konnte uns auf dem Weg dorthin noch der ein oder andere
Kunde abspringen. Denn auf weniger Protein sind die heu-
tigen BackstraBen nicht eingestellt. Andere Teigverweil-
zeiten oder Reifezeiten sprengen haufig den Kostenrah-
men, so dass sich der Backer lieber woanders mit Mehl
eindeckt. Die Umstellung auf niedrigere Proteingehalte ist
deshalb ein langwieriger Prozess, bei dem auch die Verar-
beiter und der LEH mitspielen mUssen, wenn sie es mit der
Nachhaltigkeit ernst meinen.

Striewe: Nach wie vor fragen vor allem groBe Muhlen
standardisierte Qualitaten mit messbaren Kriterien nach.
Das ist nun mal bisher der Proteingehalt, auch wenn wir
Verschiebungen hin zu anderen Qualitatsparametern
beobachten. Mit der novellierten Diingeverordnung wer-
den wir Hochproteinweizen vermehrt importieren mus-
sen, beispielsweise aus den USA und Kanada. Das ist eine
Konsequenz, mit der die Politik leben muss. Um gréBere
Chargen an backfahigem Weizen aus heimischem Anbau
bereitzustellen, muss dieser nach der Ernte sortenrein ge-
lagert werden. Nachfrage nach dieser neuen Handelsfunk-
tion gibt es, und die bietet BAT Agrar deshalb auch an. Im
Export spielt das aber keine Rolle, so dass zum Beispiel
zur Bedienung der englischen und irischen Mihlen deut-
scher A-Weizen mit mindestens 13 % Protein ein absolutes
Muss ist. Hier werden selbst EU-A-Weizensorten nicht ak-
zeptiert.

Das Gesprach fiihrte Uwe Steffin, Agra Europe.
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